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Pressemeldung 

PN 62/20.07.2021 

 
IVD-Online-Marketingkongress beschäftigt sich mit breitgefächer-
tem Themenspektrum 
 
Am 16.07.2021 richtete der IVD Süd erfolgreich seinen Online-Marketing-
kongress aus. Erfahrene Referenten hielten für die teilnehmenden Immo-
bilienprofis spannende und zugleich wertvolle Strategien und Tipps be-
reit. 
 
Prof. Stephan Kippes, Professor für Immobilienmarketing und Maklerwesen an der 
Hochschule für Wirtschaft und Umwelt Nürtingen-Geislingen sowie Leiter des IVD-
Instituts, präsentierte den Zuhörern zur Einführung in die Tagung 15 Aufsehen erre-
gende Marketingaktionen aus dem Feld des Guerilla-Marketing. „Mit Guerilla Marke-
ting aufzufallen ist nicht schwer,“ so der Immobilienprofi. „Die Herausforderung ist 
es, mit gut geplanten Kampagnen positive Reize zu setzen.“ 
 
Der in der Immobilienbranche vielfach gestellten Frage, wie sich Läden in innerstäd-
tischen Einkaufsstraßen auch in Zeiten der Corona-Krise erfolgreich vermarkten las-
sen, widmete sich Klaus Striebich von RaRE Advise - Retail and Real Estate in Be-
sigheim. „Hat die Corona-Pandemie das Konsumverhalten und die Anforderungen 
von Kunden und somit die Herausforderungen für den stationären Handel spürbar 
verändert, so muss diese neue Entwicklung auch bei der Vermarktung von Gewer-
beimmobilien berücksichtigt werden,“ fasste der Fachmann zusammen.  
 
Werner Schölgens, Spezialist für Trainings und Seminare in der Immobilienbranche, 
erklärte den Kongress-Teilnehmern, wie die 100 %-Innenprovision in Zeiten des sog. 
Bestellerprinzips gegenüber dem Objektanbieter erfolgreich verkauft werden kann. 
Im weiteren Tagungsverlauf stand ein Rhetorik-Training, dass die Zuhörer professio-
nell auf künftige Akquisegespräche vorbereiten soll, auf der Agenda. 
 
Mit zunehmender Digitalisierung müssen sich Unternehmen vermehrt mit negativen 
Google-Bewertungen auseinandersetzen. Rechtsanwalt Constantin Jung LL.M., 
Partner bei Jung Rechtsanwälte in Frankfurt am Main, klärte darüber auf, wann ne-
gative Google-Bewertungen legitim sind und wann eben nicht. Zudem gab der 
Rechtsexperte den Teilnehmern Empfehlungen an die Hand, wie gegen ungerecht-
fertigte Bewertungen juristisch vorgegangen werden kann. 
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Unter dem Motto „Feuer frei für Ihre speziellen Immobilienmarketing-Themen“ stan-
den die vier Referenten zum Ende einer erfolgreichen Veranstaltung für die Fragen 
der Kongress-Teilnehmer zur Verfügung. 
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