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Pressemeldung

Sehr gut besuchter IVD-Online-Kongress ,,Erwerb oder Verkauf von
Immobilienunternehmen* tiberzeugt Fachpublikum

Erstmalig richtete der IVD Sud am 14.12.2021 seinen Online-Kongress
»Erwerb oder Verkauf von Immobilienunternehmen® aus. Die Veranstal-
tung bot spannende und praxisnahe Inhalte unter anderem zum erfolg-
reichen Unternehmens(zu)kauf, zur professionellen Verauf3erung von Un-
ternehmen und Unternehmensteilen, zur strategisch geplanten Unter-
nehmenstbergabe sowie zum Management-Buy-Out.

Zur Einfuhrung in das Online-Event wurden den Teilnehmern anhand empirischer
Daten anschaulich zentrale Erfolgsfaktoren beim Unternehmensverkauf sowie bei
der Unternehmensnachfolge aufgezeigt.

Rechtsanwalt Erich A. Helm aus Minchen eroérterte in zwei Vortradgen die wichtigsten
steuerlichen Fragen beim Kauf/Verkauf eines Immobilienunternehmens bzw. von
Unternehmensteilen sowie entscheidende gesellschaftsrechtliche Fragen beim Er-
werb von Makler- oder Bautragerunternehmen bzw. Immobilienverwaltungen.

In einem praxisnahen Erfahrungsbericht erlauterte Dominique Zierof, Geschéftsfih-
rer der AB Immobilien Staab GmbH aus Aschaffenburg, wie der Unternehmenstiber-
gang per Management-Buy-Out im eigenen Unternehmen erfolgreich vonstattenging.
,Wahrend der Ubergeber beim Management-Buy-Out bereits friihzeitig weil3, wer
das Unternehmen weiterfiihrt, lernte der Ubernehmer dieses in unternehmerischer
Position bereits vorab von A-Z kennen®, erlauterte der Immobilienfachmann zwei be-
deutende Vorteile dieser Form der Unternehmensnachfolge.

Dominic Fanders, Geschéftsfihrer der ARTUS GmbH aus Hamburg, beleuchtete
den Zukauf von Immobilienverwaltungen. Im Fokus der Betrachtung standen unter
anderem diverse Bewertungsansatze, Effekte der WEG-Reform sowie die Integrati-
on des Zukaufs ins Mutterunternehmen.

Einen weiteren Praxisfall hielt Hugo Sprenker von der Sprenker Immobilienauktionen
GmbH in Freiburg fur die Tagungsteilnehmer bereit. Der Offentlich bestellte und ver-
eidigte Versteigerer teilte seine zentralen Erfahrungen aus Veraul3erersicht am Bei-
spiel des Verkaufs einer Immobilienverwaltung.
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Den letzten Vortrag einer rundum gelungenen Veranstaltung hielt Prof. Dr. Heinz
Rehkugler, Emeritus des betriebswirtschaftlichen Seminars der Albert-Ludwigs-
Universitat Freiburg, Schwerpunkt Finanzwirtschaft und Banken sowie Mitglied der
wissenschaftlichen Leitung der DIA (Deutsche Immobilien-Akademie) und des Cen-
ter for Real Estate Studies (CRES) der Steinbeis Hochschule. Der erfahrene Wis-
senschaftler ging anhand anschaulicher Fallbeispiele den Fragen nach, welche Fak-
toren den ,fairen® Wert fur Immobilienunternehmen bestimmen, wie VeraulRerer die-
sen Wert optimieren kdnnen und worauf Erwerber besonders achten sollten.

Im Anschluss an eine wissenswerte Vortragsreihe bekamen die Kongressteilnehmer
die Mdglichkeit, mit ihren Fragen an die anwesenden Referenten heranzutreten. Hie-
raus entwickelte sich wie gewohnt ein reger Austausch.
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