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Pressemeldung

Vertriebskongress des IVD Siud findet am 27.10.2022 statt

Am 27.10.2022 freut sich der IVD Sid, interessierte Immobilienprofis per-
sonlich zu seinem Akquise Gipfel im FORUM Haus der Architekten in
Stuttgart begrifRen zu durfen. Erfahrene Referenten prasentieren den
Teilnehmern diverse Akquise-Mdglichkeiten und erklaren, wie diese spe-
ziell in der Immobilienbranche erfolgreich angewandt werden kdnnen.

Eroffnet wird die Veranstaltung von Prof. Stephan Kippes, Professor fur Immobilien-
marketing und Maklerwesen an der Hochschule fir Wirtschaft und Umwelt Nartin-
gen-Geislingen sowie Leiter des IVD-Instituts. Der Fachmann zeigt anschaulich auf,
wie in der heutigen Zeit ein professionelles Personalmarketing in Immobilienunter-
nehmen funktioniert.

Erik Nothhelfer, Inhaber von Nothhelfer Immobilien IVD in Ulm, ist mit insgesamt
zwei Vortragen vertreten. In seinem ersten Beitrag prasentiert der Immobilienexperte
wertvolle Tipps und Tricks beim Einsatz von Facebook als Akquise- und Immobilien-
vermarktungsinstrument in der Unternehmenspraxis; im weiteren Tagungsverlauf
halt Erik Nothelfer einen spannenden Marketing-Fall aus seinem eigenen Arbeitsall-
tag fur die Zuhorer bereit.

Die derzeitigen Veranderungen am Immobilienmarkt sind direkt in der Branche spir-
bar: die Nachfrage gibt massiv nach. Um das Immobilienangebot bestmdglich zu
platzieren und einem breiteren Publikum zu préasentieren, konnen unterschiedliche,
lokale Vertriebsaktionen helfen. Enndi Schletter, Strategic Key Account Manager bei
eBay-Kleinanzeigen, gibt den Kongress-Teilnehmern diesbeziglich wertvolle Tipps
an die Hand.

Dr. Andreas Reidl, Inhaber der A.GE - Agentur fur Generationen-Marketing, blickt
speziell auf die Generation 50+ als wichtige Zielgruppe fur die Objektakquise und
Immobilienvermarktung.

Ralf Sorg, Vorstand der immobiliel AG, zeigt, wie Landingpages als unabdingbares
Akquise-Tool auf Kunden-Bedurfnisse ausgerichtet sein sollten. In einem abschlie-
Renden Vortrag prasentiert der Fachmann mit Polycam & StoryBox zudem zwei
Apps, die sowohl im Einkauf als auch im Verkauf gewinnbringend eingesetzt werden
kénnen.
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Bei der Durchfuhrung der Veranstaltung wird der IVD Sid von ebay Kleinanzeigen
sowie von der onOffice GmbH unterstitzt.

Das detaillierte Tagungsprogramm ist unter https://ivd-sued.net abrufbar. Fir Fragen
steht das IVD-Institut unter 089/29 08 20 20 gerne zur Verfligung.
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