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Pressemeldung

IVD Sid ladt zum Online-Kongress Erwerb- oder Verkauf von Immo-
bilienunternehmen am 01.12.2022 ein

Nachdem der Online-Kongress Erwerb- oder Verkauf von Immobilienun-
ternehmen bereits im vergangenen Jahr ein grof3es Echo nach sich zog
und die aktuell angespannte Wirtschaftslage das Thema zusatzlich be-
feuert, fahrt der IVD Sud auch in diesem Jahr einen Online-Kongress
rund um die Unternehmensnachfolge durch.

Prof. Stephan Kippes, Professor fir Immobilienmarketing und Maklerwesen an der
Hochschule fir Wirtschaft und Umwelt Nurtingen-Geislingen sowie Leiter des IVD-
Instituts, eroffnet das Online-Event mit seinem Beitrag zum professionellen Perso-
nalmarketing in Immobilienunternehmen. Gerade die friihzeitige Gewinnung von en-
gagierten FUihrungskraften bietet die Chance, eine elegante Unternehmensibergabe
vorzubereiten.

Ein erfolgreiches Beispiel aus der Praxis halt Daniel Guisa von Reichmann Immobi-
lien flr die Zuhotrer bereit. Der Immobilienfachmann aus Donaueschingen berichtet
von einem erfolgreichen Kauf eines alteingesessenen Immobilienunternehmens im
Bodenseeraum.

Dominic Fanders, Geschaftsfihrer bei der ARTUS GmbH aus Hamburg, stellt in sei-
nem praxisorientierten Vortrag Zukunftsstrategien einem organischen Wachstum bei
Immobilienunternehmen gegentber.

Einen Uberblick uber die entscheidenden gesellschaftsrechtlichen Fragen beim
Kauf/Verkauf eines Immobilienunternehmens bzw. von Unternehmensteilen bietet
Rechtsanwalt Erich A. Helm aus Minchen.

Michael M. Andre, Grinder und Inhaber von Alpenimmobilien in Pullach, stellt einen
weiteren erfolgreichen Fall aus der Unternehmenspraxis vor. Hierbei geht es um ei-
nen (Uberraschenden) Verkauf eines in Deutschland, Osterreich und Italien agieren-
den Immobilienunternehmens und die weitere Begleitung fiir eine Ubergangszeit als
Geschaftsfuhrer.

In einem abschlieRenden Beitrag erortert Prof. Dr. Heinz Rehkugler, Emeritus des
betriebswirtschaftlichen Seminars der Albert-Ludwigs-Universitat Freiburg mit dem

Seite 1 von 2



Schwerpunkt Finanzwirtschaft und Banken sowie Mitglied der wissenschaftlichen
Leitung der DIA (Deutsche Immobilien-Akademie) und des Center for Real Estate
Studies (CRES) der Steinbeis Hochschule in Freiburg, die 6konomischen Mdglich-
keiten beim Kauf und Verkauf eines Immobilienunternehmens. In seinen Ausfihrun-
gen geht der Fachmann u.a. auf die Fragen ein, wie Veraul3erer und Erwerber den
geeigneten Partner finden kénnen und wie sich ein akzeptabler Preis ableiten lasst
bzw. wie dieser beeinflusst werden kann.

Im Anschluss an eine wissenswerte Vortragsreihe stehen die sechs Referenten ger-

ne fur Fragen aus dem Publikum zur Verfligung.

Das detaillierte Tagungsprogramm ist unter https://ivd-sued.net abrufbar. Fir Fragen
steht das IVD-Institut unter 089/29 08 20 20 gerne zur Verfigung.
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