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Pressemeldung 

PN 139/21.11.2023 

 
Online-Kongress des IVD Süd zur Unternehmensnachfolge stößt auf 
breite Zustimmung 
 
Am 17.11.2023 richtete der IVD Süd seinen Online-Kongress zur Unter-
nehmensnachfolge aus. Erfahrene Referenten und Immobilienprofis ga-
ben den Zuhörern hierbei wertvolle Tipps, wie der Erwerb- oder Verkauf 
von Immobilienunternehmen effektiv vonstattengeht 
 
Eröffnet wurde das Online-Event von Prof. Dr. Heinz Rehkugler, Emeritus des be-
triebswirtschaftlichen Seminars der Albert-Ludwigs-Universität Freiburg mit dem 
Schwerpunkt Finanzwirtschaft und Banken sowie Mitglied der wissenschaftlichen 
Leitung der DIA (Deutsche Immobilien-Akademie) und des Center for Real Estate 
Studies (CRES) der Steinbeis Hochschule in Freiburg. Der Fachmann erklärte an-
schaulich, wie das eigene Unternehmen vor einer geplanten Unternehmensnachfol-
ge attraktiv gemacht werden kann, um gegenüber Wettbewerbern zu Punkten. 
 
Josef Seibold hat sich im selbst mitgegründeten Unternehmen, der VID Immobilien 
GmbH in Erding, Mitte 2022 aus der Geschäftsführung zurückgezogen und Platz für 
die nächste Generation gemacht. Im Unternehmensnachfolge-Talk mit Prof. Dr. Ste-
phan Kippes, Professor für Immobilienmarketing und Maklerwesen an der Hoch-
schule für Wirtschaft und Umwelt Nürtingen-Geislingen sowie Leiter des IVD-
Instituts, erklärt der Immobilienprofi, wie dieser Nachfolge-Prozess gelang. 
 
Der Wirtschaftsprüfer und Steuerberater Alexander Knagge aus München gab einen 
Überblick über die Bewertung von Immobilienmaklerunternehmen und -verwaltungen 
aus steuerlicher Sicht und erklärte, welche Indikatoren für Käufer wichtig sind, um 
das Erfolgspotential eines Unternehmens zu erkennen. 
 
Dorothee de la Camp, Senior Consultant und Business Development Managerin, 
sowie Jutta Heusel, Managing Director - beide bei KOLLMANNSPERGER Executive 
Search in München - zeigten den Zuhörern anschaulich auf, wie mit professionellem 
Personalmarketing eine erfolgreiche Unternehmensnachfolge frühzeitig eingesteuert 
werden kann. 
 
In einem letzten Vortrag erörterte Rechtsanwalt Erich A. Helm aus München die 
wichtigsten steuerlichen Fragen beim Kauf/Verkauf eines Immobilienunternehmens 
bzw. von Unternehmensteilen.  



Seite 2 von 2 

Zum Abschluss einer rundum gelungenen Veranstaltung hatten die Zuhörer die Mög-
lichkeit, mit eigenen, themenbezogenen Fragen an die sechs Referenten heranzutre-
ten.  
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